ENTREVISTA cCarlos Castro, CEO del Grupo Transmeridian

“Apuntamos a convertirnos en segundo
jugador en el mercado logistico”

Empresa se ha convertido
en agente portuario de
ONE, sexta compaiiia mas
importante del mundo en
tréfico naviero de conte-
nedores. Fusiond sus
empresas Contrans y PPL.
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ElGrupoTransmeridian tiene
planes no solo para crecer en
el Perli sino también en el
mercado boliviano, a donde
han llegado inicialmente con
oficinasy esperanabrirdosal-
macenes; sobre este y otros
planesnoshablaenestaentre-
vista su CEQ, Carlos Castro.

¢£Cuanto esperan crecer en su
facturacién este afio versus el
2017?

Aunque estamos cautelosos
por la coyuntura econémica
y politica del pais, confiamos
crecer hasta en 10% por las
acciones que hemos desa-
rrollado. Pero con miras al
2019, esperamos convertir-
nos en el segundo jugador
enel mercado logistico.

¢Cudles son las acciones que
han desarrollado?
Nos hemos convertido a tra-

vésdenuestraempresaMer-
cator Perti en agentes por-
tuarios de ONE en el pais,
encargandonos de la parte
operativa, cobranzas y do-
cumentacion; y estamos
traspasando las fronteras al
convertirnos con Mercator
Bolivia en agentes navieros
delamisma compafifa.

ONE eslasexta compaiifa
masimportanteen elmundo
en trifico naviero de conte-
nedores, y nacid de la fusién
de las principales empresas
navieras japonesas, Kline,
MOL y NYK. Pero ademds,
hemos fusionado nuestras
empresas Contransy PPL.

Boliviaes suprimermercadoen
el exterior. ¢ Qué planes tienen
en este pais?

Mercator Bolivia recién ha
abierto oficinas, la sede
principal estd en Santa Cruz,
y se ha abierto otra en La
Paz. El plan es abrir el proxi-
moafodosalmacenesen las
referidas ciudades. Pero
ademads con Mercator Boli-
via atendemos a NYK, y al
operadorlogistico Yusen Lo-
gistics. Queremos desarro-
llar en este pais un modelo
similar al que tenemos en el

Provincias. Construccién de dos centros logisticos en el norte y sur del
pais se dardn en el mediano plazo, dijo Carlos Castro.

HOJA DE VIDA

Profesidn. Administrador
de empresas.

Lugar de estudios. Univer-
sidad de Lima.

Cargo anterior.

Presidente de la Asociacion

Naviera del Perd (Asmarpe).

Edad. 59 afios.

Perti, logrando ofrecer todo
el servicio logistico integra-
doalasprincipales ciudades
bolivianas.

Fusién

¢Porquéladecisionde fusionar
sus empresas Contrans y PPL?
Lo hicimos en mayo porque
buscamos hacernos mas efi-
cientes. Con esta sinergia,
por la que Contrans absor-

ESTE ANO
Tarifas se
mantienen
estables

El' mercado logistico en
el pais creceria en volu-
men este afio hastaen
10% respecto al 2017,
estimé el CEO del Grupo
Transmeridian, Carlos
Castro.

Resalto que el mercado
logistico sufre de un
grave problema de inse-
guridad de ingreso a los
terminales portuarios.
“Los camiones en lugar
de dar seis vueltas por dia
como antes, ahora solo
hacen dos vueltas, y toda
la ruta entre la avenida
Gambetta y los termina-
les portuarios son zonas
muy peligrosas donde
constantemente roban a
los camiones”, advirtio.
Con respecto a las tari-
fas portuarias, indicé
que se vienen mante-
niendo estables.

be a PPL, llegamos a tener
300,000 metros cuadrados,
en containers vacios, lle-
nos, refrigerados, carga
suelta y en racks. Esta fu-
sion y el haber obtenido
una licitacién para el 50%
del almacenamiento de
containers vacios de la
compaiiia ONE en Contrans
nos ayudard a crecer.

¢ Cudnto crecerian por la referi-
dalicitacion?
Incrementaremos en un
50% nuestro almacenaje de
contenedores vacios, lo que
ayudard a aumentar nues-
tra participacion en este ti-
po de contenedores en el
mercado en 10%. Hoy es de
alrededorde 5%.

¢Qué otras acciones desarro-
llardn en elmercado local?
Seguiremos representando
a NYK, atendiendo los bu-
ques portaautoméviles; asi-
mismo, seguiremos con el
servicio mensual de carga
suelta y de proyectos, asi co-
moconelservicioregularde
naves graneleras (bulk). Y
continuaremos atendiendo
como agencia portuaria a
otras compafiias navieras.



