EL COMENTARIO

Anivelnegocio, ButigLive
me parece stper, porque
bajocostosnoelevados
puedes generarungran
impactoytenerunalcan-
cemuy amplio, de miles
ymillones deusuarios.
Considero que vaperfec-
tamenteparalos usuarios
quese sientenmas como-
dosteniendoclasesensu
casao estando solos, sin
tenerlaexperienciaen
fisicocon otraspersonas.
Hay gentequetiene ese
estilooesanecesidady
ellos lacubrenmuy bien.
Dehecho, latecnolo-
giafitness esta creciendo
muchisimo y la Asocia-
cion Internacionalde Sa-
lud, Raquetay ClubDe-
portivo (IHRSA, porsus
siglas eninglés), que ha-
ce estudios demercado
delaindustria, proyecta
que vaaseguir crecien-
doenlos proximos afios.

Enel 2019, las fittech
lideraronlaencuestade
tendencias dela organi-
zacion, seguidas delos
programas wellness.
Enelcasode Butig
Live, delcualno conoz-
counareferenciaenel
pais, veo que el diferen-
cialque tienenesqueno
solole danunapropuesta
devaloralusuariosinoa
losgimnasios, porqueles
permite exponer sumarca
anteotros paises yotro
tipodeusuarios, disimiles
alosquenormalmente
llegarian aellos.
Unodelos grandesre-
tos que enfrenta Butik Li-
ve -comotodalaindustria
fittech- escomolograr
que elusuariomantenga
ladisciplinadehacerde-
porte.Creoquelaclavees
poderayudarlosaencon-
trar supasionyengan-
charlos poreselado.




