ENTREVISTA Moisés Ackerman, fundador y gerente general del Grupo MAK

“Hemos adquirido 30 hectareas para
desarrollar un parque logistico en Callao”

También construirdn una
canteraenVentanilla. En
zastronomia lanzaron una
nueva marcabajoel
paraguasdelaVacalocay
enel rubro hotelero
tendran tres nuevas sedes.

VANESSA OCHOA FATTORINI
vanessa o hbaEdanogestionom pe
Sibien su foco ha estado siem-
preenelrubroinmobiliario, el
Grupo MAK también se diver-
sifica. Cada afioingresa anue-
vas lineas de negocio v este
2019 no es la excepcidn. Moi-
sés Ackerman sabe que para
hacer negociosloquevaleesla
ventaja competitiva sobre los
otros tal como lo hace en sus
nuevasapuestas.

En la division gastrondmica
Zquéplanesinmediatos tienen?
La Catrina, el concepto de co-
mida mexicana que abrimos
hace un corto tiempo, va ca-
minando bien, y eso nos res-
palda paralaexpansidnconel
nuevo concepto que abrire-
mos en el Centro de Conven-
ciones del Hipddromo del
Jockey, que serd YOY, un con-
tainer park. Ahi vamos con
treslocales. UnoesLaCatrina,
que serd no solo de comida si-
no también de diversion. Los
otrosdos con LaVaca Loca.

¢ConlaVacalocayasevienen
ampliaciones?

Con la marca estamos en to-
das las plataformas, incluido
el delivery y, como aumento
de linea, estos dos localesen
YOY se destinaran, uno para
un formato mds pequedio con
lo masemblematico dela car-
may el otro, una nueva marca
con un concepro de sdngu-
chesamericanos bajoel para-
guasdeLaVacaLoca.

£ Para cuando lo tendrian listo?
Loestamoslanzando en abril
y estos formatos nos llevardn
areplicar el concepto en otras
zonas. No es una comida al

Renta inmobiliaria. El grupo Mak ha adquirido el Museo de la “U”, revela Ackerman

paso, pero simdsrapido y me-
nosformal, va que vamosaun
segmento Ay con este nuevo
concepto llegaremosa un B1.
Haymercado para crecer con
LaVacaLocaen mds lineas.

¢En cudles, por ejemplo?
Producimos hace mds de 20
afios empanaditas bajo la
marca Wong y que se comer-
cializan en ese supermerca-
do. Eso nos respalda para
poder relanzarlo y empujar
ese concepto pero con la
marca LaVaca Loca.

Enladivision hotelera, ; quéde-
sarrollos vienen?

ConSolec, nuestra marca pro-
pia, ubicadoen Chiclayo, esta-
mos caminando muy bien,
con una ocupacion de 85%,
superando al promediode la
zona que es 70%. Es un hotel
de cuatro estrellas donde nos
enfocamos e invertimos en
servicio, yyaestiempode cre-
cerenotrasciudades.

A dinde llegarian?
A pardr del segundo semes-
tredel afio abririamos en Piu-

POTENCIAL

MANUELMELGAR

La “U": el club como foco
de sus nuevos negocios

Acostumbrado a apostar : Asimismo, comento que

por nuevos negocios,
Moisés Ackerman pone
al fiitbol como pieza
clave en dos de ellos.
Uno los lleva a sumar en
su estrategia a la marca
Victorinox, con el lan-
zamiento de relojes del
equipo crema.

“Hemos juntado a la jo-
yeria Banchero, que son
los representantes de
Victorinox con la gente
de la “U”, y nosotros
hemos invertido en la fa-
bricacidn de los relojes.
Eso generara regalias,
encontrando un nicho
de negocio interesante,
que significardn mds re-
cursos para el equipo™,
explicd Ackerman.

han hecho una asocia-
cion entre La Vaca Loca
con la “U” destinando el
porcentaje de las ventas

: de un dia para apoyar ala

division de menores.

Y la renta inmobiliaria
también esta en los pla-
nes. Asi, han adquirido

el Museo de la “U", como
parte del negocio de renta
inmobiliaria.

“Invertimos en ciertas
cosas que consideramos
como empresa, tienen la
oportunidad de generar
mercado, ademads que sa-
bemos que los recursos
para el club se generan
més de estas actividades
que de las tribunas”,
dijo.
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Nombre completo.

Moises Ackerman Krikler.
Profesion.

Administrador de Empresas
por la Universidad de Lima.
Cuenta con mas de 30
aios de experiencia en el
sector inmobiliario.
Hobbies.

Andlisis estadisticos de de-
portes, Carrera de caballos.

ra, TalarayCajamarca. Seran
con formatos entre tres y cua-
tro estrellas, dependiendo
que ciudad lo amerite. Yaes-
tamos viendo las ubicacio-
nes, y a partir de junio quere-
maos empezar, por lo menos,
condosdeellas.

¢ Qué avance tiene su proyecto
en San Rafael (Mendoza, Ar-
gentina)?

Es un concepto de cabanas,
que marcha bien ya que al
margen del atractivo del vino
estael turismo de aventura. En
temporada alta la ocupacion
esdel 100% yenbajaarribade
un 65%. Es un desarrollo que
se continuard en etapas, Con-
tamos con 21 eabafiasyel pro-
yecto total es de 66. En abril
AITANCAMOS CON Seis mas,

AEn qué otras partes contem-
planreplicarel modelo hotelera?
Aqui vamos a desarrollar un
colegio con una franquicia de
Finlandia (Gestidon
04.06.2018), pero también
tenemos una lotzacion de 14
hectdreas. Eneseespaciovael
colegio y haremos viviendas,
entrandoaeste rubroinmaobi-
liarioen Argentina,

¢ Cuando entrara en operacion
elcolegio?,

En el 2020, y es un modelo
que vamos a replicar en
otras ciudades de Argentina
ademas de otros paises una

vez que el proyecto camine.

£ Aun planean ingresar al rubro
de centros comerciales?

Es un proyecto que por ahora
hemosparalizado, porquenos
vamos a enfocar a otros dos,
quelleganasercomplementa-
rios. El primero es una cantera
en la zona del Callao, por las
obras que vienen por la am-
pliacion del aeropuerto. Seva
a requerir piedras chancadas
paralaobrayel fleteescostoso,
por lo que conviene acercarel
producto a la zona como ven-
tajacompetitiva frente a otros.

¢ Cudl sera el otro negocio com-
plementario?

Hemos adquirido en la zona
de Ventanilla 30 hectareas
para desarrollar un parque
logistico. Aprovecharemosla
piedra para su construccion.

¢ Para cuando lo tendrian listo?
Estamos terminando los pape-
les de autorizaciones para lan-
zarloen el 2020, Vamos aenfo-
carnos en locales desde 5,000
metros cuadrados, estamos
evaluando siingresamos a los
de 2,500 metros cuadrados
porque cuandose lotizadema-
siado chico el parque logistico
pierde categoria y hay muchos
clientesinteresantesenlazona.

£Cudl es el objetivo con este
proyecto?

La diferencia es que vamos a
hacer el primer grupo para
venta de los espacios. Ninglin
grupolohahechoantesynues-
trametaesconcluirlaventadel
parque entre 24 y 36 meses, y
estamos evaluando el dar fi-
nanciamientodirecto.

¢Hay posibilidad de otrasinicia-
tivas?

Esteterrenolo adquiria Paz
Centenario v hay un vecino
que tdene 20 hectdreas v es-
tamos viendo si hacemos al-
go con €l, pero en principio
serdn las 30 hectdreas.



